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7 月 31 日早 6 点，记者在老边区新农
人产业协会东北白鹅养殖基地里看到一派
热闹景象——近万只东北白鹅伸长脖子

“嘎嘎”叫着，扑棱着翅膀在农场里散步，饮
水槽里溅起的水花在朝阳下闪着金光。协
会会长孙福鑫和工人们一起往食槽里添饲
料，汗珠顺着脸颊往下淌。彼时，协会里的
伙伴们也奔波于田间地头，忙活着各自的

“行当”。

协会里的“互助网”：
抱团发展闯市场

“以前咱散户养鸡鸭鹅，买饲料贵、卖
货难，自从有了新农人协会，啥都方便了！”
柳树镇东岗子村村民周大哥刚从协会仓库
拉了5袋饲料，他为记者算起了账，“协会
统一采购的饲料，每公斤比市场价便宜
10%左右，我家好几百只鹅，一年能省好几

千块钱！”
2023年1月18日，老边区新农人产业

协会正式成立。协会汇聚了老边区全域优
秀农村创业者，包括传统种养殖带头人、农
资销售行家、流量主播、电商从业者和观光
旅游从业者等。协会整合技术、资金、销路
等资源，加强新农人之间的信息互通、资源
共享，实现抱团发展、合作共赢。

据悉，协会不仅统一采购饲料、疫苗，
可降低养殖成本，还定期聘请农业专家培
训，帮大家解决技术难题。更重要的是，协
会建起了农产品产销对接平台，把村民的
家禽、家畜、蔬菜等集中起来，通过线上线
下渠道统一销售。同时，在柳树镇大集上
设立了多个助农摊位，本地村民和困难户
都可以免费到此摆摊经营。

协会成立两年多来所取得的一大亮眼
成绩，便是这座东北白鹅养殖基地。这是
该协会与北农大科技股份有限公司合力打
造的“中国鹅乡”项目。

孙福鑫告诉记者，他在查阅《老边区
志》时了解到，柳树镇养鹅历史悠久，最
早可追溯至明末清初。柳树镇的养鹅户数
量众多，养殖规模在 2000 只以上的养殖
户就有 40 余户，体量在营口地区首屈一
指。由于鹅蛋及鹅肉富含氨基酸、蛋白质
和各种维生素等营养物质，近年来，市场
需求量逐年增加，农民对养殖大鹅的热情
逐渐高涨。但由于养殖技术和市场开发没
有实现系统科学管理，没有形成品质统一
的品牌市场。为此，他早就开始谋划养鹅
项目产业升级。去年，东北白鹅养殖基地
正式落成。

“东北白鹅产蛋量高、肉质好，前景非
常可观。”记者跟随孙福鑫参观了基地的鹅
舍。4栋鹅舍每栋占地800平方米左右，从
24小时实时监控画面中，能够清楚看到鹅
舍、饲料区、场院区的具体情况。

“鹅场的规模还要继续扩大。我们要
努力将‘东北柳树大鹅’打造成具有影响力
的‘家乡礼物’，让更多消费者品尝到真正
的东北味儿。”孙福鑫信心满满地说。

产业链上的“新算盘”：
从卖活鹅到“做品牌”

“以前农闲时没事干，整天蹲墙根晒太
阳，现在我跟着孙书记到基地来，负责喂养
鹅群、场地清理、分拣鹅蛋……日子充实
了，还能多挣一份工钱！”正在鹅舍拣鹅蛋
的低保户李树茂笑得合不拢嘴。养鹅基地
办起来后，他就在这儿干起了小时工，“跟
我一起打工的，多数家里条件都不太好。
孙书记有啥好事都惦记着我们，让我们多
挣点儿钱贴补家用。”拎着刚捡满的鹅蛋
筐，李树茂脸上的皱纹里透着笑意。

李树茂口中的“孙书记”就是孙福鑫，
他的另一重身份是老边区柳树镇东岗子村
党支部书记兼村委会主任。正因如此，他
才更了解村民的基本情况，能够适时开展
帮扶。

在养殖基地里，不仅有像李树茂这样
的小时工，还有长期务工村民。他们大多
年龄偏大，找不到合适工作，如今在家门口
就能实现就业。“鹅场未来扩建，还要继续
招工，届时能进一步解决农村剩余劳动力
的问题。”孙福鑫说。

当天傍晚，孙福鑫又带领协会成员为
失去劳动能力的村低保户李树胜送去了十
几只小鹅，“鹅苗不要钱，养大了产的蛋我
来收，保证比别人给的价高。”看着院子里

欢腾的白鹅，李树胜和爱人眼里泛起泪花，
“孙书记不光送鹅苗，更送技术、送销路，咱
只管安心养，啥都不用愁。”

孙福鑫满脸认真地对记者说，不能让
困难户在致富路上掉队。接下来，协会还
要再进一步扩大鹅苗赠送范围，让更多乡
亲通过养鹅增收致富。

“光卖活鹅不行，利润薄，还得把产
业链做长。”孙福鑫心里有本“生意经”。
这两年，他带着协会成员去外地考察，看
到人家把鹅加工成烧鹅、熏鹅，价格翻了
好几倍，还能通过电商卖到全国各地，顿
时有了主意。

目前，村里的鹅产品加工厂已经破土
动工。孙福鑫拿着一摞厚厚的材料和证照
对记者说，“接下来我们要生产熏鹅、烤鹅、
烤鹅蛋等一系列产品，目前已经向国家知
识产权局申报了注册商标。以后，咱的鹅
产品不仅要有‘身份证’，还要有‘金字招
牌’。不久以后，你就能在镇上看到我们的
线下体验店了！”

据孙福鑫介绍，目前他们申报获批的
鹅产品品牌有两个，分别为辨识度极高的

“东北柳树大鹅”和听上去生趣盎然的“柳
树清波郎”。“清波郎的创意取材于唐诗《咏
鹅》的‘白毛浮绿水，红掌拨清波’。”

微信群里的“带货妇女主任”：
田间架起“新农具”

清晨，柳树镇前岗子村妇女主任陈丽
娜刚把做好的早饭端上桌，手机微信提示
音开始“叮咚”作响。“丽娜妹子，我家的鸡
蛋又攒了不少，你看能不能帮着挂到网上
卖一卖？”是隔壁香炉庄村王大娘发来的语
音。擦了把手，陈丽娜拿起手机，指尖在屏
幕上飞快跳动：“大娘您放心，我这就给您
对接，前两天还有客户问啥时候有鸡蛋
呢！”说话间，她已点开微信群，熟练地填写
商品信息。

“王大娘属于小养殖户，没有形成规
模，所以销路窄。我们就帮助对接商贩上
门收蛋，或是收上来后帮她销售，中间不赚
村民一分钱差价。”陈丽娜是老边区新农人
产业协会副秘书长。这两年，多重身份的
她一直奔波于田间地头，不仅负责协会的
村房短住项目，接待省内外游客，还帮助村
民销售农产品。

“家人们，欢迎来到直播间，今天给大
家带来的是我们自己种的紫茄子、沙瓤西
红柿、嫩辣椒……都是现摘的。”打开手机
支架，陈丽娜在镜头前熟练地展示地里现
摘的蔬菜。她告诉记者，“去年，我帮前岗
子村苏大爷录视频，宣传他家种的芹菜，销
路一下子打开了，菜都没‘掉地’就预订一
空了。”

此前，陈丽娜发现，村民们辛苦种出的
水果、蔬菜，大多被中间商低价收走。她心
里犯嘀咕：“都是好东西，咱咋就卖不上
价？”去镇里参加电商培训后，抱着试试看
的心态，她把邻居家滞销的产品拍了照片
挂到网上做宣传，结果卖得还不错，这让她
来了劲头。

如今，协会建立了“产销对接群”，村民
们谁家有货，直接在群里报品种、数量、价
格，商户看中了就直接上门收购。“以前村
民自己卖菜，商贩上门压价狠，转手就翻
倍。现在通过协会直接对接客户，省去了
中间商，两头都划算！”陈丽娜眉眼含笑。
她还让记者看了销售台账：去年，协会通过
近产近销平台，成功助农销售碱地柿子

3000多斤，月销售鹅蛋5000多枚、蔬菜1万
多斤。

陈丽娜还毫无保留传授“短视频运
营+直播带货”技巧，带领村里妇女深入田
间地头，在茄子、辣椒、西红柿等菜地旁架
起手机，宣传家乡的丰饶物产，既解决了农
产品滞销难题，又开辟了增收新路。

“丽娜没有一点儿干部架子，是咱自家
人。”村里老人们常这样说。“只要能让乡亲
们的腰包鼓起来，我这手机就不能停。”陈
丽娜的话里带着泥土的质朴，指尖划过屏
幕的动作像在编织一张通往幸福日子的
网。微信群里的消息不断跳动，像一串串
饱满的果实，缀满乡村振兴的枝头。

从对口工作到“乡村白大褂”：
养殖场里的“仁心仁术”

8月5日，阴雨连绵，一阵急促的电话
铃声突然响起，“连涛！我家的猪精神头不
好，还咳嗽，快点儿来帮我看看呗！”赵连涛
披上雨衣，抓起药箱，骑着电动车，冒雨向
东岗子村孙荣珍家奔去。

这样的场景，对赵连涛来说已是家常
便饭。这名存栏1000多头生猪，同时放养
30 万只白羽肉鸡的养殖大户还有份“兼
职”——义务帮村民家的家禽牲畜看病。
十里八村，谁家的鸡瘟了、猪病了，村民们
第一个想到的准是他。

“大娘，这就是一般感冒，没事儿，过两
天就能好。”给猪打完针，赵连涛的额头上
还挂着汗珠，就蹲在猪圈旁与记者聊了起
来。毕业于辽宁医学院（今锦州医科大学）
畜牧兽医专业的他，毕业后从事过一段时
间相关工作，后来返乡创业。本以为与兽
医这一行再无缘分，没想到从此走上“义
诊”之路。

“刚开始就是帮邻居家看看，后来外村
的也找上门了。”赵连涛笑着说，他的药箱
总放在养殖场办公室最显眼的地方，里面
的注射器、退烧药、驱虫药……分门别类摆
得整整齐齐，“都是常用药，谁家有急事随
时拿。”

今年 37 岁的赵连涛是老边区新农人
产业协会骨干力量。这些年，为本村村民
家禽家畜看病，他分文不取还免费送药。
去远一点儿的村，只收取药品基础费用，从
没收过诊疗费。“乡里乡亲的，谁还没个难
处？我这技术搁着也是搁着，能帮大家少
受点儿损失，比啥都强。”

有人问他，买卖做得挺大，为啥放着家
里的小汽车不开，整天骑个“小电驴”？“电
动车实用啊！特别是村路，直接能骑到村
民家门口，上门送药啥的也方便。”上门帮
忙时，总有村民硬给他塞些土特产作为酬
谢，但都被他按住了，“这点药不值钱，病好
了比啥都强。”

后来，赵连涛琢磨：“光会治病不行，得
让大家学会防病。”这几年，他从消毒防疫
到饲料配比，从品种选择到市场行情，对村
民们进行系统“科普”。谁有任何饲养方面
的问题，他再忙也会抽空回复，有时候还拍
个小视频演示操作。

“以前，我养的鸡总闹病，听了连涛的
科普课，我学会了定期给鸡舍消毒，成活率
提高不少，光这一项，每年多赚好几千块！”
村民刘大爷高兴地说。

今年，赵连涛又引进庄河大骨鸡，“这
种鸡肉质细嫩，市场价可观，但抗病力不太
好。最近，我正在研究大骨鸡与本地鸡杂
交，既保证肉质细嫩，又提高抗病能力。”有
专业保驾，赵连涛充满信心，“既然给咱定
义为新农人，咱就要有一番新作为，搞出点
儿新名堂，和乡亲们一起奔富路！”

“自己‘会’了不算啥，带着大伙
‘惠’了才叫行！”这话朴实，却道出
乡村振兴中最动人的风景：一批懂
技术、会经营、善抱团的新农人，正
把个人的“会”变成普惠的“惠”，让
共富之花在田间地头越开越艳。

协会里织就的“互助网”，是抱
团取暖的智慧结晶。如今，新农人
牵头把大家拧成一股绳，信息共享、
技术互通、销路共用。小农户攥紧

“团体票”，闯市场的底气足了，风险
小了，原本零散的力量聚成了合
力。“会”抱团的智慧，让实惠流进家
家户户的口袋。

产业链上的“新算盘”，拨响了
乡村振兴新旋律。村民们不仅能挣
工资，还能学手艺当骨干。一只鹅
的身价翻了几番，变成产业链上的

“金疙瘩”。“会”经营的本事，让乡亲
们的收入滚雪球一样往上涨。

微信群里架起的“致富桥”，藏

着土货出山巧办法。拿起手机当
“新农具”，把直播间架在鹅棚边、果
树下。不用华丽辞藻，就用庄稼人
听得懂的大白话，用短视频秀乡村，
让快递车直接开到田埂上。“会”用
新平台的巧劲儿，让乡亲们的汗水
变成实实在在的真金白银。

养殖场里走来的“白大褂”，暖
了民心稳了产业根基。新农人带着
养殖技术、防疫知识，手把手教村民
科学管护，养殖场里的“仁心仁术”
让村民少了损失、多了安心。“会”服
务的担当，让乡村发展有了幸福的
温度。

从“会”到“惠”，一字之差，藏着
新农人的初心，也映照着乡村振兴
的路径。老边区新农人用“会”的本
事，结出“惠”的果实，让“一个人富”
的盆景长成“一群人富”的风景。这
股精气神，正是乡村最动人的活力，
好日子越来越有奔头的底气。
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孙福鑫（右）与赵连涛分拣鹅蛋。

陈丽娜直播带货。

赵连涛诊治病猪。

鹅鸣阵阵。


